Mozliwos$¢ dofinansowania

Jak skutecznie wptywacé na klienta, by 1 481,00 PLN brutto

kupit Twdj produkt lub ustuge. Szkolenie w 1204,07 PLN netto
m n godzinach: 09.00- 17.00 185,13 PLN brutto/h
150,51 PLN netto/h

Numer ustugi 2024/07/08/47095/2212840

ADN AKADEMIA
spotka z
ograniczong

odpowiedzialnocia © Warszawa / stacjonarna

spotka & Ustuga szkoleniowa
komandytowa ® 8h
% % ¥ Ak B9 13.12.2024 do 13.12.2024

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Sprzedaz

Sposoéb dofinansowania wsparcie dla oséb indywidualnych

Grupa docelowa:

-Sprzedawcy we wszystkich branzach

-Osoby oferujgce ustugi (sprzedajgce ustugi i produkty)
Grupa docelowa ustugi

-Osoby majace kontakt z klientem(obstuga klienta)

-Osoby pozyskujace klientéw z ré6znych branz

-Osoby negocjujgce warunki kontraktéw i prezentujace firme.

Minimalna liczba uczestnikow 15
Maksymalna liczba uczestnikow 16

Data zakornczenia rekrutacji 11-12-2024
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 8

Podstawa uzyskania wpisu do BUR Certyfikat VCC Akademia Edukacyjna



Cel

Cel edukacyjny

Zastosowanie wyzej wymienionych strategii sprzedazowy skutecznie wptywanie na decyzje zakupowe klientow i
zwiekszy sprzedaz produktu lub ustugi.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiagniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji
szkolenie pre test Test teoretyczny
Kwalifikacje
Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetenc;ji
Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
Tak

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

Tak

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

Tak

Program

Szkolenie w godzinach: 09.00 - 17.00

e Jak skutecznie wptywac na klienta, by kupit Twéj produkt lub ustuge.

¢ Przedstawienie prowadzgcego, tematu szkolenia oraz poznanie indywidualnych potrzeb uczestnikéw.

e Czym jest sugestia i jak skutecznie podawac sugestie, by wnikaty gteboko omijajac czynnik krytyczny rozméwcy.
e Techniki NLP (neurolingwistyczne programowanie) pomocne w sprzedazy.

e Stowa i zwroty utatwiajgce przekazanie i wnikanie pozadanych sugestii.

¢ Poznanie jezyka zakrecajgcego umyst - technika sprzedazy.

« Cwiczenia z zastosowaniem nowych umiejetno$ci, odpowiedzi na pytania uczestnikéw.

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zajec: 6



Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
Prowadzacy

L. L . , . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakoriczenia

Wprowadzenie
do temattu -
kawa powitalna

Joanna Gorka 13-12-2024 09:00 09:30 00:30

poznanie

indywidualnych

potrzeb Joanna Goérka 13-12-2024 09:30 10:00 00:30

uczestnikow

Modut | Joanna Goérka 13-12-2024 10:00 13:00 03:00

Przerwa

. Joanna Gorka 13-12-2024 13:00 14:00 01:00
obiadowa

Modut II Joanna Gérka 13-12-2024 14:00 16:00 02:00

@D Modut 1l

oraz Joanna Goérka 13-12-2024 16:00 17:00 01:00
podsumowanie

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny Cena

Koszt ustugi brutto 1481,00 PLN
Koszt ustugi netto 1 204,07 PLN
Koszt godziny brutto 185,13 PLN

Koszt godziny netto 150,51 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

121

o Joanna Gorka

‘ ' Joanna Gérka. Jestem certyfikowang hipnoterapeutka Professional Hipnosis Training Institute. Jako
jedna z 5 pierwszych oséb w Polsce ukoniczytam szkolenie z hipnozy niewerbalnej (opatentowane;j



metody Maksymg Komara). Ukoriczytam takze kursy hipnozy konwersacyjnej, szkolenie z technik
NLP.

Poprzez potaczenie doswiadczenia w sprzedazy zdobytego w trakcie prowadzenia wtasnego
biznesu oraz umiejetnosci psychologicznego podejscia do klienta, komunikacji niewerbalnej oraz
typowego dla hipnoterapii sprawnego przekazywania sugestii prowadzacych do zmiany, stworzytam
szkolenia skutecznych technik komunikacji w sprzedazy i nawigzywania relacji z klientami oraz
skutecznego wptywu na klienta bez stosowania manipulacji.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

skrypty

Adres

ul. Grzybowska 56
00-844 Warszawa

woj. mazowieckie

Sala w petni dostosowana do szkolenia oraz potrzeb oséb z niepetnosprawnosciami.

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
e Klimatyzacja
o Wi

Kontakt

ﬁ E-mail ariel.banaszewski@adn.pl

Telefon (+48) 22 1627 981

Ariel Banaszewski



