Mozliwos$¢ dofinansowania

Skuteczne zarzadzanie w salonie 1 280,00 PLN brutto
kosmetycznym. Szkolenie w godzinach 1280,00 PLN netto
mn 09.00 - 17.00. 160,00 PLN brutto/h
160,00 PLN netto/h

Numer ustugi 2024/06/10/47095/2177199
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Informacje podstawowe

Kategoria Zdrowie i medycyna / Medycyna estetyczna i kosmetologia

wsparcie dla oséb indywidualnych

Sposoéb dofinansowania . A S
wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

. Salony kosmetyczne, Salony komestologiczne, kosmetyczki,
Grupa docelowa ustugi - . .
kosmetogodzy, kliniki medycyny naturalnej. Branza beauty.

Minimalna liczba uczestnikow 15

Maksymalna liczba uczestnikow 20

Data zakonczenia rekrutacji 10-12-2024

Forma prowadzenia ustugi stacjonarna

Liczba godzin ustugi 8

Podstawa uzyskania wpisu do BUR Certyfikat VCC Akademia Edukacyjna

Cel

Cel edukacyjny

Idea szkolenia polega na tym, ze uczestnicy zdobedg wiedze na temat skutecznych technik sprzedazy w branzy
kosmetycznej. Nauczg sie identyfikowaé potrzeby klientéw, prowadzi¢ profesjonalne konsultacje, prezentowaé produkty i



ustugi w atrakcyjny sposéb oraz zamykac transakcje. Oprécz umiejetnosci sprzedazowych, szkolenie skupi sie rowniez
na budowaniu relacji z klientami i tworzeniu pozytywnego wizerunku salonu beauty.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢ Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Nabycie wiedzy z zakresu skutecznego

. . Umiejetnosci Test teoretyczny
zarzadzania w salonie kosmetycznym.

Kwalifikacje

Kompetencje
Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.
Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
Tak

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

Tak

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

Tak

Program

Skuteczne zarzadzanie w salonie kosmetycznym. Szkolenie w godzinach 09.00 - 17.00.
9.00 - 9.30 Wprowadzenie do tematu szkolenia — 30 minut.

9.30 - 11.00 Modut | - 1,5 godziny (przerwa 15 minut).

1. Pie¢ najczestszych btedéw w zarzadzaniu salonem.

2. Znalezienie odpowiedniej grupy docelowej. Jak jg stworzy¢.

3. Komunikacja w salonie. Punkty styku jako strategia komunikac;ji.

Przerwa 11.00-11.15 przerwa

11.15 — 12.45 Modut Il - 1,5 godziny (przerwa 60 minut)

4. Kategoryzacja klientéw. Nie wszyscy sa tacy sami. Podziat i omdwienie.

5. Jak i po co robi¢ dni otwarte w salonie? Co zamiast tego?

6. Kim jest klient tacznik i jak go wytuska¢ z bazy klientéw.



7. Budowanie sieci klientow.
8. Dwie skuteczne techniki sprzedazy.

Przerwa 12.45 - 13.45

13-45 - 15.45 Modut Ill - 2 godziny (przerwa 15 minut)

9. Zarzadzanie personelem.

10. Instagram, FB, Tiktok jak skutecznie prowadzié.

11. Komunikacja z klientem. Online, offline.

12. Jak skutecznie wykorzystacé istniejgce zabiegi na promowanie nowosci.

13. Jak rozliczac¢ sie z kosmetologiem/kosmetyczkami.

14. Motywowanie pracownikéw.
15. 0d nazwy do franczyzy.
Przerwa 15.45 - 16.00

16.00 - 17.00 Modut IV -1 godzina

16. Nowoczesna kosmetyka a iniekcja. Ktérg wybraé?

Podsumowanie, pytania i odpowiedzi

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zaje¢: 8

Przedmiot / temat

Prowadzac
zajec acy

Wprowadzenie
do tematu
szkolenia -
Skuteczne
zarzadzanie w

Tomasz Drzazga

salonie
kosmetycznym.

Modut | Tomasz Drzazga

Przewa Tomasz Drzazga

Mudut I Tomasz Drzazga

Przerwa Tomasz Drzazga

Modut I Tomasz Drzazga

Przerwa Tomasz Drzazga

Data realizacji
zajeé

13-12-2024

13-12-2024

13-12-2024

13-12-2024

13-12-2024

13-12-2024

13-12-2024

Godzina
rozpoczecia

09:00

09:30

11:00

11:15

12:45

13:45

15:45

Godzina
zakonczenia

09:30

11:00

11:15

12:45

13:45

15:45

16:00

Liczba godzin

00:30

01:30

00:15

01:30

01:00

02:00

00:15



Przedmiot / temat Data realizacji Godzina

Prowadzacy

zajec zajeé

rozpoczecia

Modut IV Tomasz Drzazga 13-12-2024 16:00

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto
Koszt osobogodziny brutto

Koszt osobogodziny netto

Prowadzgcy

Liczba prowadzacych: 1

121

o Tomasz Drzazga

Cena

1280,00 PLN

1280,00 PLN

160,00 PLN

160,00 PLN

Godzina
zakonczenia

17:00

Liczba godzin

01:00

‘ ' Tomasz Drzazga. Od 1997 roku wspétpracuje z gabinetami kosmetycznymi. Jako pierwszy w
Europie wprowadza technologie kawitacji. Jako pierwszy w Europie tworzy marke organicznych

kosmetykdéw wspotpracujacych ze sprzetem kosmetycznym.

W 2016 roku opracowuje innowacyjng, bezpieczng i bezinwazyjng technologie sktadnikow
aktywnych do skoéry wtasciwej i tkanki podskérne;j.

0d 2019 roku prowadzi szkolenia z zakresu skutecznego prowadzenia salonu kosmetycznego.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikéw ustugi

Spersonalizowane materiaty szkoleniowe.

Adres

ul. Grzybowska 56
00-844 Warszawa



woj. mazowieckie

ADN Akademia

"Browary Warszawskie"

00-844 Warszawa

Centrum konferencyjne (Wejscie B) - 4 pietro

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
o Klimatyzacja
o Wi

o sala szkoleniowa, materiaty szkoleniowe.

Kontakt

m E-mail ariel.banaszewski@adn.pl

Telefon (+48) 517 147 731

Ariel Banaszewski



